in Punkt und
Strich gebannt

Sie sind quadratisch, sie sind
praktisch, und sie sind gut:
sogenannte QR-Codes, die auf
extrem kleiner Flache eine
Vielfalt an Informationen
beinhalten. Jetzt haben diese
Codes auch Einzug in die
Immobilienbranche gehalten.

Die kleinen schwarz-weiflen Code-
Quadrate wurden urspriinglich fiir
die Automobilindustrie entwickelt.
Mittlerweile haben die QR-Codes
(Quick-Response-Codes) auch in der
Osterreichischen Immobilienbran-
che erste Anwender gefunden. Das
Salzburger Maklerbliro Marlies
Muhr Immobilien verwendet bei-
spielsweise den Code bei der Anzei-
genwerbung all seiner Kauf- und
Mietobjekte. ,,Wer im Kaffeehaus
oder in der U-Bahn eine unserer Im-
mobilienanzeigen liest, kann den
QR-Code einlesen und erhalt sofort
alle nétigen detaillierten Informatio-
nen und Bilder {iber das angebotene
Objekt auf sein Smartphone oder
iPad®, erklart Geschaftsfiihrerin Mar-
lies Muhr. Durch Abfotografieren
oder Einscannen

des Codes durch

ein Smartphone

werden die ent-

sprechenden In-

formationen di-

rekt auf das Mo-

biltelefon gela-

den.

Die Immobilie am Handy

Fiir die Verwendung benétigt man
ein Mobilfunkgerdt mit integrierter
Kamera. Die erforderliche Software ist
bereits auf vielen Smartphones vorin-
stalliert; andernfalls kann sie aus
dem Internet heruntergeladen wer-
den. Nach dem Einlesen des Codes er-
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halt der Bendiitzer sofort Zugang auft
die gespeicherten Informationen. Ist
eine Webadresse hinterlegt, wird die
Verbindung automatisch hergestellt.
Jede Immobilie hat einen individuel-
len QR-Code zugewiesen, {iber den
man direkt auf das entsprechende
Objekt auf der Homepage gelangt.

Das Maklerbiiro Neptun Real aus
Wien hat das Tool seit ungefahr ein-
einhalb Jahren im Einsatz, wie Ge-
schiftsfiihrer Udo Schlogl sagt. ,,Wir
verwenden die QR-Codes, weil sie
meiner Meinung nach die einzig
sinnvolle Verbindung zwischen
Print und Internet schaffen.” Die Ak-

zeptanz der Kunden sei vorhanden,
aber noch ausbaubar, so Schlogl:
»Wir haben im Frithjahr vergange-
nen Jahres einen Test mit Inseraten
gemacht, in denen der QR-Code erst-
mals abgebildet war. Laut der On-
line-Statistik haben pro Inserat zwi-
schen 30 und 50 Interessenten die
entsprechenden Infos abgerufen.”
Mittlerweile sei eine Steigerung der
Abrufe erkennbar: ,,Daran kann man
deutlich die steigende Verbreitung
von Smartphones ablesen. Aller-
dings gibt es nach wie vor viele Kon-
sumenten, die mit QR-Codes tiber-
haupt nichts anfangen kénnen.“

Bekanntheit noch gering

Uber &hnliche Erfahrungen be-
richtet auch Mario Molnar, der im
Herbst vergangenen Jahres im Wie-
ner Maklerbiiro Industrie Immobi-
lien bei der Einfiihrung der QR-
Codes als Projektleiter verantwort-
lich war. ,,Die Akzeptanz der Quick-
Response-Codes ist noch gering, und
der Markt nimmt sie nur langsam
an.” Industrie Immobilien bringt die
Codes primér bei Gewerbeimmobi-
lien zum Einsatz, wo man Geschéfts-
lokale insbesondere im Auflenwer-
bebereich mit QR-Codes ausstattet.
,Unsere Intention war, dass ein Inte-
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ressent im Vorbeigehen den Code
scannen kann und so auf einfachem
Weg zu allen relevanten Informatio-
nen wie Daten, Fotos und Grundriss-
planen zu dieser Immobilie kommt.“
Die geringe Bekanntheit und die
nur langsam steigende Akzeptanz
der QR-Codes hemmt allerdings jeg-
liche innovative Weiterentwicklung.
,,Osterreich ist noch nicht so weit,
so Molnar. ,,Jch denke, wir waren
damit fiir den heimischen Markt ein-
fach zu friih dran. Aber irgendje-
mand muss ja einmal anfangen.*

Deutlich optimistischer klingen
die Téne in Salzburg: ,,Diese Innova-
tion hat das Potenzial, die Immobi-
lienbranche in Osterreich zu verin-
dern. Sie bietet die Méglichkeit, zu
jeder Zeit und an jedem Ort alle
wichtigen Informationen zu einem
Objekt zu erhalten“, meint Marlies
Muhr. ,,Wir sind {iberzeugt, dass sich
diese Technologie kiinftig immer
starker durchsetzen wird.*



